ADWEB CRM

Administre su Fuerza de Ventas como una
empresa de CLASE MUNDIAL!



¢Que es ADWEB CRM?

o ADWEB CRM es un sistema de Administracion de
Fuerza de Ventas que incrementa la colaboraciony
desempeno de sus ejecutivos, de manera seguray
controlada, sin incurrir en elevados gastos de
tecnologia y recursos humanos.

o El objetivo de esta Solucion es ayudar a las
organizaciones a alcanzar un mejor control y
mayor conocimiento de la informacién generada
en los proceso de seguimiento de Oportunidades
de Negocio, compartir dicha informacion de una
manera segura que facilite la toma de decisiones,
reduzca costos e incremente las ventas

“Para facilitar el trabagjo en
equipo, la mejor opcion es
implementar un CRM”



¢Para qué sirve?

1. Almacenamiento de Bases de Contactos, Prospectosy
Oportunidades

2.  Seguimiento de las Oportunidades de Venta
3.  Administracion de Documentos y Cotizaciones

4.  Generar Reportes, estadisticas y métricas de
Desempeiio

Beneficios

o Le brinda a los directores comerciales una vision global del
proceso de venta y el desempefio de sus ejecutivos

Perfecciona el sistema de comunicacion interno

Optimiza el tiempo

Controla la Calidad mediante Administracion de Documentos
Ahorro de recursos e incremento de probabilidad de ventas

Mejora la relacién con clientes y colaboradores

"Supervise el desempeno de
sus fuerza de venta con
notificaciones qutomdticas
por email ”



Modulos de ADWEB CRM

Anuncios: publique noticias y articulos de interés y mantenga
informados a sus ejecutivos

Documentos: maneje plantillas para organizar mejor cotizaciones
y manuales de ventas con historial de versiones

Contactos de Negocio: Listas de contacto, prospectos y clientes,
integrados al Outlook

Cuentas de Negocio: Empresas clientes, relacionadas con sus
contactos y oportunidades de venta

Calendario de Actividades: los directivos y ejecutivos controlany
organizan sus actividades relacionadas con las oportunidades
Oportunidades de Venta: seguimiento de las oportunidades y
manejo del proceso de ventas

Graficas, Reportes y KPIs: Controle de manera visual el

desempefio de su fuerza de ventas

“Nuestro modulo de
Documentos organiza la
integridad de su informacion
con Control Automdtico de
Versiones”
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Cuentas de Negocio (clientes)
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—] Version History

Z & Manage Permissions

Edit
Item X Delete Item

Manage

Q' Alert Me

Datos generales de cada cuenta. todos son
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Actions

Nombre Comercial

RedOccidente

Nombre Fiscal

Red de carreteras de Occidente, SAPIB de CV

RFC

RCOO0708136F7

Telefono

Contacto Principal

Guillermo Fierro

Email Contacto de Pago

Encargado de Pagos

guillermo.fierro@redoccidente.com

Guillermo Fierro

Estado

ACTIVO

Direccion

Boulevard Manuel Avila Camacho 36 int 5,Lomas de Chapultepec

Ciudad

DF

Provincia/Estado

Df

Pais

CP

Comentarios

Banco

Cuenta

Cliente Hosting

# Dominios

Listado Dominios

Servidor

Otro

Mes de Renovacion

01-Enero




Contactos y Prospectos
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Operaciones First Name Last Name Company Business Phone Home Phone E-mail Address Mobile Number | —
Lista de Proyectos Jos€ Antonio Rodriguez Bludeer SA de CV 01 33 IB862163 garnelide@gmail.com
Planeacion Diaria Garnelo =
3 NEW
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Calendgrlo de £ HEW
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Listado de Dominios esqueds . ; F5TE04
Tareas de Operaciones oo
Andrea Lépez fcollinsb@hotmail.com
CRM Roberto Manjarres puntoapuestas 983215478 eltejar7@yahoo.es
Contactos de Clientes LUIS MACIAS SOLUCIONES EN INFORMATICA 3335766282 netim.luis@gmail.com
Cuentas de Negocio Liliana Lorna LILIANA LORNA lilianalorna22@yahoo.com.mx
Oportunidades de Said VAizquez suinscer (01 55 )5344 8291 suinscer@yahoo.com.mx
Ventas Brito
Cotizaciones Gerardo Jimenez Signare Publishing 5585624757 escobarg7@hotmail.com
Ventas Cerradas por Kaleb
Mes Jose Luis Carrasce Cryo-Cell de Mexico 36482251 jcarrasco@cryo-cell.com.mx
Calendario de Ventas Velderrain
Mis Actividades de Rene (no title) rsamble@gmail.com
Venta Samble
Claudia Acereto vozZ 3314586642 claudia.acereto@gmail.com
Administracion Francisco Carrillo hS4@prodigy.net.mx
Tareas Administrativas emilio de la mora Travelzone 36476743, emku0720@agmail.com g
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Seguimiento de Oportunidades

Oportunidades de Ventas - mundo futbol
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Enlazada con los contactos de negoci

Cuenta Prospecto

Contacto Prospecto }esar valle

Fuente del Contacto ADWEB Solutions

Medic de Contacto Formulario Web Historial_del seguimiento generado
automaticamente con usuario, fechay h

Servicio Paquete Basico
Descripcion estoy cotizando, me interesa mas infi clon y costos, gracias.

Seguimiento Karen Rivera (17/11/2010 06:43 p.m.):

Envie correo electronico de seguimiento

Karen Rivera (08/11/2010 04:29 p.m.):

Alertas por email sobre cada modificacion Lia tlefonica y me comento que ya habia
ro que aun no le habia resuelto nada. Espe

que en el tranascurso de la semana tengan una respuesta y el s
epondra en contcato con nosotros.

Karen Rivera (03/11/2010 05:13 p.m.):
Envie correo de seguimiento.
Karen Rivera (01/11/2010 06:45 p.m.):

me puse en contacto para saber si habia recibido |la informacion
va habian tomado una decision y me comento que el se pondria &
contcato en cuanto la tuviera.

Karen Rivera (26/10/2010 04:59 p.m.):

me puse en contacto para agendar cita.




Calendario de Actividades
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ocumentos y Cotizaciones
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Name Modified Modified By Prospecto Oportunidad Relacionada Created By Versi—,
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CIAJ-PlanDesarrolloProveedores 19/11/2010 08:10 p.m. Aldrey Cabrera Edith Pardo Plan de Desarrollo de Aldrey Cabrera 1.0
Proveedores - CIAJ
CRYOCELL-INTRANET 19/11/2010 11:31 a.m. Aldrey Cabrera Cryo-Cell de Mexico Aldrey Cabrera 1.0
FSCmexico-Portalbasico 16/11/2010 02:16 p.m. Aldrey Cabrera Aldrey Cabrera 3.0
VINOSDELMUNDO-CRM 11/11/2010 04:33 p.m. Aldrey Cabrera Alejandro Importadora Vinos del Aldrey Cabrera 1.0
Lopez Mundo SDRL de CV =
Gradas i
Auxtrol-Propuesta de 11/11/2010 02:01 p.m. Karen Rivera Felipe Auxtrol S.A. Karen Rivera 1.0
eMarketing Renilla
Somohano express 10/11/2010 05:45 p.m Karen Rivera Alfredoc  Somohano Express Karen Rivera 1.0
Almacenamiento de cotizaciones, enlazadas al contacto, oportunidad, ejecutivo y
Grupo Pessah 10/11/2010 05:43 con control de versiones autommatico
Unicef-MicrositioAyudando2 10/11/2010 05:08 p.m. Aldrey Cabrera Alma Aldrey Cabrera 1.0
Gutierrez 3
Butacas-IntranetCRM 09/11/2010 09:59 p.m. Aldrey Cabrera Michelle ButacasGd| Aldrey Cabrera 3.0
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Butacas-CatalogoWebRedisenc 09/11/2010 09:34 p.m. Aldrey Cabrera ButacasGdl Aldrey Cabrera 2.0
ButacasEventosToldos- 09/11/2010 09:19 p.m. Aldrey Cabrera ButacasGdl Aldrey Cabrera 2.0
Portalweb
Butacas-eMarketing 09/11/2010 09:10 p.m. Aldrey Cabpéra ButacasGdl| Aldrey Cabrera 2.0
Micros retail-paguete avanzade 09/11/2010 06:08 p.m. Karen Karla Mata Porky head Karen Rivera 1.0
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-Kantarron Kracke -Paquete 09/11/2010 04:50 p.m. Karen Rivera Alejandro Kantarron karaoke Karen Rivera 1.0
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Costos Modelo de Renta

o Renta mensual por usuarios: $150 MXN usuario/mes
» 1GB de espacio por usuario
» 8 horas de personalizacién
» Soporte permanente

) Pago Unico de Instalacién: $5,000.00 MXN

) Personalizaciones Adicionales: $400.00 MXN/hora

Datos de contacto

o Teléfonos: +52-33-3365-6658 y +52-33-8421-9106
o Sitio Web: www.adwebsintranet.com

o Email: clientes@adwebsolutions.com

“Es lg oportunidad de
descubrir como una Solucion
de CRM puede ayudar al
crecimiento de sus Ventas”


http://www.adwebsintranet.com/

